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7つの扉に臨床のアドバイスが満載
歯科医院を開設するときには、患者さんが集まる魅力のある歯科医院が目標となるだろう。どうしたら患者
さんにとって魅力のある歯科医師や歯科医院となれるのだろうか、自費診療をする先輩歯科医師が、
若い先生方へ贈る珠玉のアドバイスを70編にまとめた。患者さんは、先生の年齢や技術力、見識、人間的な
魅力を常にみている。一人ひとりの患者さんがリピーターとなって、紹介患者さんも送ってくれるようになる
ための方法を、各方面からやさしく語ってもらった。また先輩が教える臨床のツボは大きな魅力となって
いる。若い先生の必読書！

Chapter1　歯科を改めて考える
　 　 歯科医師の仕事って面白いのだろうか／他5話

Chapter2　社会性
　 　 文化力を身につける／他7話

Chapter3　開業
　 　講演会の聞き方　その１／他10話

Chapter4　日常診療
　 　初診時に考慮すべきこと／他6話

Chapter5　先輩が教える臨床のツボ
　 　動機づけ／他13話

Chapter6　歯科にかかわるウンチク
　 　「エステ」ってなに？／他11話

Chapter7　患者さんとの話題の種／雑学の森
　 　日本文化論について　その１　文化論とは何か

／他11話
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患者さんが集まる70の秘訣
先輩歯科医師のアドバイス／カッコいい歯科医師として生きる

冊注文します。
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※ご記入いただいた個人情報は、弊社の新刊案内、講演会等の案内に利用させていただきます。
※ご指定納入店がない場合は送料を頂き、代金引換宅配便でお送りさせていただきます。

歯科医師としての社会のスタートラインは同じです。
でも開業をどのように考え勉強していくかによって、
その後の開業スタイルが変わってきます。
考え方や生き方、臨床のツボを示す
先輩のこころこもるアドバイス集。


